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Standort Bonn
Vertriebsleiter (m/w/d)

Die dtms GmbH mit Sitz in Mainz, Bonn und Hamburg ist einer der fihrenden Anbieter von
Contact-Center-Losungen und Customer Intelligence-Technologien im deutschsprachigen
Raum.
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Standort Bonn

Vertriebsleiter (m/w/d)

Die dtms GmbH gehdrt zu der net group Beiteiligungen
GmbH & Co. KG, einem der fiihrenden Spezialisten

fir Kommunikationsdienstleistungen in Deutschland.

Die Unternehmensgruppe ist ein international agierender
Outsourcing-Dienstleister fir Mehrwertdienste,
CRM-Losungen, Billing und Debitorenmanagement,
Losungen fir den Kundendialog sowie Breitband-Internet,
TV und Telefonie.

FUr unseren Standort in Bonn suchen wir ab sofort
einen engagierten und teamorientierten Vertriebsleiter
(m/wy/d).

Deine Aufgaben

¥

Du flhrst ein standortlbergreifendes Team aus
Key Account Managern, Channel-Sales-Mitarbeitern
und technischen Consultants

Dabei tbernimmst Du die vertriebliche Verantwor-
tung fur die Gewinnung von Neukunden und
entwickelst diese unter der Mallgabe der vorgege-
benen unternehmerischen Zielsetzung weiter

Dir obliegt die Verantwortung in der Personalfih-
rung und die komplette Umsatz- und Budgetverant-
wortung Deines Bereichs

Du tragst maligeblich dazu bei, dass Du und Dein
Team Interessenten als Kunden gewinnt und diese
Kundenbeziehungen vertrieblich ausbaut

Du steuerst unser Kunden- und Interessenten-
portfolio im Hinblick auf die vertrieblichen Ziele
des Unternehmens und sorgst flir die Umsetzung
kontinuierlicher Standardprozesse in der Pflege der
Kundenbeziehungen

Du verantwortest die permanente Entwicklung und
das Coaching der zugeordneten Vertriebs-
mitarbeiter entsprechend der Zielvereinbarungen
und Entwicklungsplane

Du unterstutzt Dein Team, insbesondere bei Ver-
handlungen auf Entscheiderebene und tragst Sorge
fur den erfolgreichen Abschluss
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Dein Profil

Du hast mindestens 2-3 Jahre Berufserfahrung in
der gesuchten Position, idealerweise im Vertrieb
von Mehrwertdiensten und Kommunikations-
|6sungen

Als empathische Fihrungskraft flihrst Du Dein
Vertriebsteam motivierend und zielorientiert zum
Erfolg

Exzellente kommunikative Fahigkeiten, eine hohe
Marketingaffinitat, Textstarke, ein gutes Zahlenver-
standnis und analytisch-konzeptionelle Fahigkeiten
zeichnen Dich aus

Du blickst auf eigene, nachweisliche Vertriebser-
folge zurtick und kannst Deine Abschlussquote
eindrucksvoll unter Beweis stellen

Du hast Spal’ an Digitalisierung und innovativen
|deen

Eine kunden- und lI6sungsorientierte und struktu-
rierte Arbeitsweise zeichnet Dich aus

Reisebereitschaft und gute Englischkenntnisse
setzen wir voraus
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Wir bieten Dir

» Attraktives Fixgehalt mit einer zusatzlichen,
erfolgsabhangigen Vergitung

» Zzgl. arbeitgeberfinanzierte Altersvorsorge /
Absicherung von Hinterbliebenen

» AG-Zuschuss fur Dienstfahrrad & Bildschirm-
arbeitsplatzbrille

» Flexible Arbeitszeiten
» Mind. 2 Teamevents pro Jahr

» Hohe Mitarbeiterzufriedenheit und ein angenehmes
Arbeitsklima

» Wasser, Kaffee, Obst & vieles mehr
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Das ist der richtige Job fur Dich?

Dann bewirb Dich bei uns — wir freuen uns auf Deine
Bewerbungsunterlagen inkl. moglichem Eintrittstermin
und Gehaltsvorstellung. Nutze Deine Chance!

Bitte sende diese per E-Mail an
Sandra Gondesen
- Personalabteilung -

bewerbung@dtms.de
0461 /66280 -411

dtms GmbH | Taunusstr. 57 | 55118 Mainz | www.dtms.de



